Заказчик: акционерное общество «Международный аэропорт Атырау», находящееся по адресу: 060011, г. Атырау, аэропорт, сообщает о проведении  закупок способом запроса ценовых предложений консультационных услуг по разработке долгосрочной стратегии развития.

	Краткая характеристика закупаемых услуг 
	Объем закупаемых услуг
	Место оказания услуг
	Сроки оказания услуг
	Сумма, выделенная для закупки (тенге, без учета НДС)

	Консультационные услуги по разработке долгосрочной Стратегии развития (10 лет) АО «Международный аэропорт Атырау». Стратегия разрабатывается в соответствии с основными стратегическими документами страны, Посланиями Президента Н.А. Назарбаева народу Казахстана, соответствующими государственными и отраслевыми программами, с долгосрочной стратегией развития АО «ФНБ «Самрук-Қазына». 
Базируясь на основных направлениях Стратегии Фонда и лучшей практики стратегического планирования, а также учитывая требования государственных органов, в качестве основных элементов Стратегии АО «Международный аэропорт Атырау» должны быть включены следующие пункты: 

1. Введение

2. Анализ текущей ситуации

2.1. Анализ внешней среды (макроэкономический, отраслевой анализ, оценка экономических, политических, международных, правовых, социальных, технологических, рыночных факторов влияния)

2.2. Анализ внутренней среды (структура собственности, портфель активов, производственная, финансово-экономическая, инвестиционная деятельность, корпоративное управление, кадровая политика и т.п.)

2.3. SWOT-анализ

3. Миссия и видение

4. Стратегические направления развития, цели и задачи (возможно поэтапно)

Целесообразно определить стратегические направления развития, определить в рамках каждого цели и задачи. 

4.1. Производственные индикаторы

4.2. Финансово-экономические цели 

4.3. Инвестиционные потребности (объемы и источники инвестирования, развитие новых производств и др.)

4.4. Развитие инфраструктуры, модернизация

4.5. Реструктуризация активов, реорганизация (при необходимости)

4.6. Экспортный потенциал/международное сотрудничество 

4.7. Повышение конкурентоспособности (влияние на конкурентоспособность страны)

4.8. Совершенствование корпоративного управления 

4.9. Риск-менеджмент

4.10. Корпоративное управление

4.11. Управление персоналом/социальные вопросы

5. Источники финансирования 

6. Ожидаемые результаты и мониторинг реализации стратегии. Определение критериев оценки эффективности, ключевых показателей деятельности с целевыми значениями (5-10 показателей)

7. Приложения
В обязательном порядке необходимо разработать План мероприятий по реализации Стратегии с указанием ответственных лиц, форм завершения, сроков и показателей оценки их реализации (ожидаемых результатов). 


	1 услуга
	 г. Атырау, аэропорт,  при необходимости по месту нахождения Поставщика
	С момента заключения договора до 30 июня 2010г.
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Потенциальный поставщик, изъявивший желание участвовать в закупках должен представить ценовое предложение, скрепленное подписью и печатью (при ее наличии) потенциального поставщика, которое должно содержать следующие сведения и документы:
- наименование, фактический адрес потенциального поставщика;
- наименование, характеристики и объем оказываемых услуг; 
- место и сроки оказания услуг;
- цену за единицу и общую цену оказываемых услуг, без учета НДС, с включенными в неё расходами, связанными с оказанием услуг;
- копию свидетельства о государственной регистрации (перерегистрации) потенциального поставщика. 
Потенциальный поставщик вправе представить только 1 (одно) ценовое предложение, внесение изменений и (или) дополнений в которое не допускается.
 Ценовое предложение представляется в запечатанном конверте на лицевой стороне которого потенциальный поставщик должен указать следующее:
- полное наименование и почтовый адрес потенциального поставщика;
- наименование и почтовый адрес Заказчика, которые должны соответствовать аналогичным сведениям, указанным в объявлении;
- наименование закупок для участия, в которых представляется ценовое предложение потенциального поставщика.
Представление потенциальным поставщиком ценового предложения является формой выражения его согласия осуществить вышеназванные закупки с соблюдением условий закупок, предусмотренных в объявлении и проекте договора о закупках.
Место и срок начала представления потенциальными поставщиками ценовых предложений: 

- ценовые предложения представляются потенциальными поставщиками в срок с «29» апреля 2010 года до времени начала процедуры вскрытия конвертов, по адресу: 060011, г. Атырау, аэропорт, административное здание АО «Международный аэропорт Атырау»,  каб. № 5. При представлении ценового предложения потенциальными поставщиками либо их уполномоченными представителями нарочно, потенциальные поставщики либо их уполномоченные представители должны представить доверенность лицам представляющим интересы потенциального поставщика на право представления ценового предложения с копией документа удостоверяющего личность.
Место, дата и время начала процедуры вскрытия конвертов с ценовыми предложениями:

Вскрытие представленных конвертов с ценовыми предложениями состоится 7 мая  2010г. в 10.00 Атырауского времени по адресу: 060011, г. Атырау, аэропорт, административное здание АО «Международный аэропорт Атырау»,  каб. № 5. 
Требуемый срок подписания договора о  закупках:

- договор о закупках заключается в сроки, указанные в протоколе об итогах закупок, но не более 20 (двадцать) календарных дней с даты подписания протокола об итогах закупок.
Проект договора 

« ____» _______________  2010 г.


                                                                                       г. Атырау


АО «Международный аэропорт Атырау», именуемое в дальнейшем «Заказчик», в лице председателя Правления Пак Д.Е., действующего на основании Устава, с одной стороны и ______________, именуемое в дальнейшем «Исполнитель», в лице ____________________________, действующего на  основании _________________., с другой стороны, на основании Правил закупок товаров, работ и услуг акционерным обществом «Фонд национального благосостояния «Самрук – Казына» и организациями пятьдесят и более процентов акций (долей участия) которых прямо или косвенно принадлежат АО «Самрук – Казына» на праве собственности или доверительного управления, утвержденных Советом директоров АО «Самрук –Казына» 18 ноября 2009г. № 32 (далее – Правила) и протокола об итогах закупок консультационных услуг по разработке долгосрочной стратегии развития способом запроса ценовых предложений прошедших «_____» ______________ 2010 года, заключили настоящий Договор (далее – Договор) о нижеследующем:

1. Применяемые термины

1.1.В данном Договоре нижеперечисленные понятия будут иметь следующее толкование:

1) «Договор» – гражданско-правовой акт, заключенный между Заказчиком  и Исполнителем в соответствии с Правилами  закупок  товаров, работ и услуг акционерным обществом  «Фонд национального благосостояния «Самрук-Казына» и организациями пятьдесят   и более процентов акций (долей участия) которых прямо или косвенно принадлежат АО «ФНБ «Самрук-Казына» на праве собственности или  доверительного управления и иными нормативными правовыми актами Республики Казахстан, зафиксированный в письменной форме, подписанный сторонами со всеми приложениями и дополнениями к нему, а также со всей документацией, на которую в Договоре есть ссылки;

2) «Цена Договора» – сумма, которая должна быть выплачена Заказчиком Исполнителю в рамках Договора за полное выполнение своих договорных обязательств;

3) «Услуги» –  консультационные услуги по разработке долгосрочной стратегии развития; 

4) «Заказчик» – АО «Международный аэропорт Атырау»;

5) «Исполнитель» – _______________, выступающее в качестве контрагента Заказчика в заключенном с ним Договоре о  закупках; 

6) «Казахстанское содержание» - процентное соотношение стоимости:

- товаров отечественных товаропроизводителей, приобретаемых Исполнителем для исполнения настоящего договора, как напрямую, так и посредством заключения договоров субподряда,

- оплаты труда физических лиц – резидентов, нанятых Исполнителем для исполнения настоящего договора как напрямую, так и посредством заключения договоров субподряда, от общей стоимости настоящего договора;

7) «Единая методика» - «Единая методика расчета организациями казахстанского содержания при закупке товаров, работ и услуг», утвержденная постановлением Правительства Республики Казахстан № 367 от 20.03.2009г.

8) «форс-мажор» – событие, неподвластное контролю со стороны Исполнителя или Заказчика, не связанное с просчетом или небрежностью Исполнителя или Заказчика и имеющее непредвиденный характер. Такие события могут включать, но не ограничиваться действиями, такими как: военные действия, природные или стихийные бедствия, эпидемия, карантин и эмбарго на оказание Услуг;
2. Предмет договора 
2.1. Исполнитель обязуется оказать Заказчику  услуги  в соответствии с технической спецификацией (приложение №1 к договору), а Заказчик в свою очередь обязуется принять надлежаще оказанные Услуги и оплатить, согласно условиям настоящего договора.

3. Права и обязанности сторон

3.1. Исполнитель обязан:
1) соблюдать при оказании Услуг требования законодательства Республики Казахстан;
2) приступить к оказанию Услуг в течение одного дня с момента подписания Договора;
3) оказать Услуги в срок со дня   заключения договора и  до 30 июня 2010г.;
            4) сдать оказанные Услуги по акту приема-сдачи оказанных Услуг (далее – Акт приема-сдачи) по форме Приложения №2 к Договору, выписать счет-фактуру в соответствии с действующим законодательством Республики Казахстан;
            5) представить Акт приема-сдачи в срок не более 5 (пяти) рабочих дней со дня оказания Услуг;   
            6) оказать Услуги с качеством, отвечающим требованиям Заказчика в соответствии с Технической спецификацией;
            7) обеспечивать сохранность и конфиденциальность документов, получаемых от Заказчика и третьих лиц в ходе оказания Услуг; 

           8) в случае обнаружения признаков конфликта интересов незамедлительно уведомить Заказчика об этом и предпринять действия для согласования с Заказчиком вопроса о возможности дальнейшего оказания Услуг;
           9) предоставлять Заказчику исчерпывающие консультации в соответствии с исполнением настоящего Договора;

10) в течение 5 (пять) рабочих дней, со дня подписания настоящего Договора Исполнитель обязуется представить Заказчику сведения по казахстанскому содержанию оказываемых Услуг согласно Приложению № 3 к настоящему Договору. Расчет казахстанского содержания производится в соответствии с «Единой методикой расчета организациями казахстанского содержания при закупке товаров, работ и услуг», утвержденной постановлением Правительства Республики Казахстан №367 от 20.03.2009г.
        11) Исполнитель не должен: 

- без предварительного письменного согласия Заказчика раскрывать кому-либо содержание Договора или какого-либо из его положений, а  также информации, предоставленных Заказчиком, или от его имени другими лицами, за исключением того персонала, который привлечен Исполнителем для выполнения настоящего Договора. Указанная информация должна предоставляться этому персоналу конфиденциально и в той мере, насколько это необходимо для выполнения договорных обязательств,

- без предварительного письменного согласия Заказчика использовать какие-либо вышеперечисленные документы или информацию, кроме как в целях реализации Договора,

- передавать кому-либо свои обязательства (ни полностью, ни частично) по настоящему Договору без предварительного письменного согласия Заказчика. 

3.2.  Исполнитель вправе:
требовать от Заказчика при оказании Услуг обеспечения доступа к документации, необходимой для оказания Услуг;
получать    у    Заказчика    разъяснения    и    дополнительные    сведения, необходимые для оказания Услуг.
3.3. Заказчик обязан:
предоставить   Исполнителю   всю   необходимую   для   оказания   Услуг информацию;
принять   от   Исполнителя оказанные Услуги  по   Акту   приема-сдачи и счету-фактуре, выписанной в соответствии с действующим законодательством РК;
1)   Заказчик обязан в течение десяти рабочих дней от даты получения изучить представленный Исполнителем Акт приема-сдачи и либо подписать его в подтверждение выполнения Исполнителем Услуг качественно и в полном соответствии с требованиями Заказчика либо направить Исполнителю замечания.

При наличии замечаний к оказанным Услугам Акт приема-сдачи подписывается только после их устранения. Замечания должны быть устранены в трехдневный срок (если такой срок разумно соответствует существу замечаний, подлежащих устранению) или в иные согласованные Сторонами сроки.
2) производить оплату Исполнителю за оказанные им Услуги в порядке и сроки,  определенные  в  разделе 4 Договора.
3.4. Заказчик вправе:

а) требовать от Исполнителя надлежащего исполнения условий настоящего Договора;

б) требовать от Исполнителя предоставления отчета  об оказанных услугах;
4. Цена договора и порядок расчетов
4.1. Цена договора составляет _______________________________ тенге, в том числе НДС.


4.2. В течение 10 (десять) банковских дней со дня заключения Договора Заказчик производит предоплату в размере 50 % от цены Договора на основании предоставленного счета на оплату. Оставшиеся 50% выплачиваются по факту оказания услуг в течение 10 (десять) банковских дней после подписания акта оказанных услуг, на основании выставленного Исполнителем счета-фактуры.

4.3. Заказчик вправе задержать оплату оказанных услуг Исполнителю  в случае не предоставления Исполнителем отчета по казахстанскому содержанию.
5. Ответственность сторон
5.1.За исключением форс-мажорных условий, если  Исполнитель не может оказать услуги в сроки, предусмотренные Договором, Исполнитель выплачивает Заказчику в виде неустойки сумму в размере 0,1% от  стоимости  не оказанных Услуг за каждый день просрочки.
5.2. За    несвоевременную    оплату    по    Договору    Заказчик    выплачивает Исполнитель пеню в размере 0,1 % от неоплаченной в срок суммы за каждый день просрочки.

5.3. За неисполнение и / или ненадлежащее исполнение Услуг Исполнитель выплачивает Заказчику сумму неустойки в размере 10% от стоимости Услуг по Договору.
5.4. Во всех остальных случаях неисполнения или ненадлежащего исполнения своих  обязательств  по Договору,  не урегулированных  Договором,  Стороны  несут ответственность в соответствии с законодательством Республики Казахстан.
6. Разрешение споров

6.1.Заказчик и Исполнитель должны прилагать все усилия к тому, чтобы разрешать в процессе прямых переговоров все разногласия и споры, возникающие между ними по Договору или в связи с ним.

6.2.Если Заказчик и Исполнитель не могут разрешить спор по договору, любая из сторон может потребовать решения этого вопроса в соответствии с законодательством Республики Казахстан.

7. Случаи освобождения от ответственности (Форс – Мажор)

7.1 Стороны освобождаются от ответственности за неисполнение или ненадлежащее исполнение обязательств по настоящему Договору вследствие возникновения обстоятельств непреодолимой силы: наводнение, землетрясение и другие стихийные бедствия, военные действия, принятие правительственных решений, препятствующих исполнению договорных обязательств. Сторона, которая ссылается на возникновение обстоятельств непреодолимой силы, обязана немедленно известить другую Сторону о наступлении и прекращении таковых обстоятельств и их причинах. 

7.2.Если от Заказчика не поступает иных письменных инструкций, Исполнитель продолжает выполнять свои обязательства по Договору, насколько это целесообразно, и ведет поиск альтернативных способов выполнения Договора, не зависящих от форс-мажорных обстоятельств.
8. Порядок внесения изменений,  дополнений в условия договора,

и  порядок расторжения договора

8.1.Изменения и дополнения к настоящему Договору оформляются путем заключения дополнительных соглашений в письменной  форме.

8.2.В настоящий Договор могут быть внесены изменения:

1) в части уменьшения либо увеличения Цены Договора, связанной с  уменьшением либо обоснованным увеличением потребности в объеме приобретаемых услуг, а также в части соответствующего изменения сроков исполнения договора, при условии неизменности цены за единицу Услуги.
2) по взаимному согласию сторон в части уменьшения цены на услуги и соответственно Цены договора, если в процессе исполнения Договора цены на аналогичные закупаемые услуги изменились в сторону уменьшения.

8.3.Заказчик может в любое время расторгнуть договор, направив Исполнителю  соответствующее письменное уведомление, если Исполнитель становится банкротом или неплатежеспособным. В этом случае расторжение осуществляется немедленно, и Заказчик не несет никакой финансовой обязанности по отношению к Исполнителю при условии, если расторжение Договора не наносит ущерба или не затрагивает каких-либо прав на совершение действий или применение санкций, которые были или будут впоследствии предъявлены Заказчику.

8.4.Заказчик может в любое время приостановить и/или расторгнуть Договор,  в силу нецелесообразности его дальнейшего выполнения, направив Исполнителю соответствующее письменное уведомление. В уведомлении должна быть указана причина расторжения Договора, должен оговариваться объем аннулированных договорных обязательств, а также дата вступления в силу расторжения Договора.

8.5.Когда Договор аннулируется в силу вышеуказанных обстоятельств,  Исполнитель имеет право требовать оплату только за фактические затраты, связанные с расторжением по Договору, на день расторжения.

8.6.Без ущерба каким-либо другим правам, которыми Заказчик обладает по настоящему Договору, а также санкциям за нарушение условий Договора Заказчик может расторгнуть настоящий Договор полностью или частично, направив Исполнителю письменное уведомление о невыполнении обязательств:

1)если Исполнитель не может оказать  часть или весь объем услуг  в срок(и), предусмотренные  Договором;
2)если Исполнитель не может выполнить какие-либо другие свои обязательства по Договору.
9. Срок действия договора

9.1.Настоящий Договор вступает в действие со дня подписания  Сторонами   и действует до 31.12.2010 г.
10. Прочие условия

10.1.Любое уведомление, которое одна Сторона направляет другой Стороне в соответствии с Договором, высылается в виде письма, телеграммы, телекса или факса с последующим предоставлением оригинала.

10.2.Уведомление вступает в силу после доставки или в указанный день вступления в силу (если указано в уведомлении), в зависимости от того, какая из этих дат наступит позднее.
10.3. Отношения Сторон, вытекающие из Договора и не урегулированные им, регулируются в соответствии с законодательством Республики Казахстан.

11. Адреса и реквизиты сторон

	Заказчик

АО «Международный аэропорт Атырау»

Юридический  и фактический адрес: 060011 г. Атырау, аэропорт


тел: (7122)  209-252, 209-253

ИИК 007467764 в Атырауском филиале

АО «Народный Банк Казахстана»

РНН  151000025229                                                          

БИК 191201601, код 17

БИН 961040000040


	Исполнитель

______________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

	Председатель Правления
_____________________Пак Д.Е.

«____»_____________________2010 г.
	________________________________________
________________________________________
 «______»_____________________2010 г.









Приложение №1











к договору №________ от «_______»___________ 2010г. 

Техническая спецификация
Долгосрочная стратегия развития (далее Стратегия) (10 лет) АО «Международный аэропорт Атырау»  разрабатывается в соответствии с основными стратегическими документами страны, Посланиями Президента Н.А. Назарбаева народу Казахстана, соответствующими государственными и отраслевыми программами, с долгосрочной стратегией развития АО «ФНБ Самрук-Казына» (далее Фонд). 


Базируясь на основных направлениях Стратегии Фонда и лучшей практики стратегического планирования, а также учитывая требования государственных органов, в качестве основных элементов Стратегии  должны быть включены следующие пункты: 

1. Введение

2. Анализ текущей ситуации

2.1.Анализ внешней среды (макроэкономический, отраслевой анализ, оценка экономических, политических, международных, правовых, социальных, технологических, рыночных факторов влияния)

2.2.Анализ внутренней среды (структура собственности, портфель активов, производственная, финансово-экономическая, инвестиционная деятельность, корпоративное управление, кадровая политика и т.п.)

2.3.SWOT-анализ

3. Миссия и видение

4. Стратегические направления развития, цели и задачи (возможно поэтапно)

Целесообразно определить стратегические направления развития, определить в рамках каждого цели и задачи. 

4.1.Производственные индикаторы

4.2.Финансово-экономические цели 

4.3.Инвестиционные потребности (объемы и источники инвестирования, развитие новых производств и др.)

4.4.Развитие инфраструктуры, модернизация

4.5.Реструктуризация активов, реорганизация (при необходимости)

4.6.Экспортный потенциал/международное сотрудничество 

4.7.Повышение конкурентоспособности (влияние на конкурентоспособность страны)

4.8.Совершенствование корпоративного управления 

4.9.Риск-менеджмент

4.10.Корпоративное управление

4.11. Управление персоналом/социальные вопросы

5. Источники финансирования 

6. Ожидаемые результаты и мониторинг реализации стратегии. Определение критериев оценки эффективности, ключевых показателей деятельности с целевыми значениями (5-10 показателей)

7. Приложения
В обязательном порядке необходимо разработать План мероприятий по реализации Стратегии с указанием ответственных лиц, форм завершения, сроков и показателей оценки их реализации (ожидаемых результатов). 

Более подробно:

1. Анализ текущей ситуации

Целью данного раздела является отражение основных параметров развития внешней и внутренней среды, анализ основных текущих проблемных моментов, рисков и угроз, определение сильных сторон и возможностей АО «Международный аэропорт Атырау». Данный анализ позволит на более качественном уровне определить дальнейшие направления развития АО «Международный аэропорт Атырау» на плановый период.

1.1.  Анализ внешней среды

Под внешней средой подразумевается совокупность активных хозяйствующих субъектов, социально-экономических условий, национальных и межгосударственных институциональных структур и других внешних условий и факторов, действующих в окружении АО «Международный аэропорт Атырау» и влияющих на различные сферы его деятельности.


Данный подраздел в первую очередь должен содержать следующую информацию:

1) анализ макроэкономических показателей (например, объем ВВП, уровень инфляции, объемы финансирования отечественной экономики банками второго уровня, сумма средств, выделяемых на обновление основных фондов и т.д., то есть тех показателей, изменение значений которых прямо или косвенно связано или влияет на деятельность АО «Международный аэропорт Атырау»);

2) анализ ситуации в том сегменте экономики, в котором непосредственно функционирует АО «Международный аэропорт Атырау», его доля на рынке;

3) прогнозный сценарий развития сегмента экономики, в котором непосредственно функционирует АО «Международный аэропорт Атырау»,  на плановый период времени.

В данном подразделе важно показать, какие внешние факторы существенно влияют или могут повлиять в плановом периоде на динамику изменения основных показателей деятельности АО «Международный аэропорт Атырау».

При описании данного раздела необходимо обязательно предоставить ссылки на источники информации.

1.2. Анализ внутренней среды

Под внутренней средой понимается совокупность факторов, позволяющих оценить потенциал Общества. Данный подраздел включает в себя анализ сильных и слабых сторон в деятельности АО «Международный аэропорт Атырау». Необходимо проанализировать существующие и потенциальные угрозы и риски, а также определить возможности для дальнейшей успешной деятельности и развития.

Требуется проанализировать следующие направления деятельности Общества за отчетный период:

· основные финансовые результаты (чистая прибыль, расходы, размер собственного капитала, размер уставного капитала, объемы заемных средств и т.д.);

· основная деятельность (количество профинансированных проектов и их суммарная отраслевая структура; количество одобренных проектов; количество проектов, введенных в эксплуатацию в разрезе отраслей и регионов, количество созданных рабочих мест, платежи в бюджет в виде налогов от проектов, введенных в эксплуатацию и т.д.);

· система корпоративного управления;

· система управления рисками;

· корпоративная социальная ответственность;

· кадровая политика.

1.3.  Таблица SWOT – анализа

После проведенного анализа внешней и внутренней среды необходимо предоставить таблицу SWOT – анализа с выявленным перечнем сильных и слабых сторон, возможностей и угроз.

Необходимо установить цепочки связей между выявленными сильными и слабыми сторонами, возможностями и угрозами, которые в дальнейшем будут использованы для формулирования стратегических целей Общества следующим образом: 

«возможности – сильные стороны» – определение ориентиров стратегического развития;

«возможности – слабые стороны» – определение ориентиров внутренних преобразований;

«угрозы – слабые стороны» – выделение существенных ограничений стратегического развития;

«угрозы – сильные стороны» – выделение потенциальных стратегических преимуществ.

В последующих разделах следует указать конкретные действия АО «Международный аэропорт Атырау» по использованию сильных сторон для реализации возможностей, реализации мер по работе над слабыми сторонами и нивелированию угроз.
2. Миссия и видение

Миссия определяет основное предназначение Общества и его роль в развитии экономики, в реализации государственной политики в соответствующей отрасли или сфере деятельности.

Видение определяет то, каким видит себя АО «Международный аэропорт Атырау» в перспективе, в контексте выполняемых им функций. Видение должно отражать понимание руководством Общества желаемого развития в будущем и должно быть разработано руководством Общества.

Видение должно:

· быть целостным;

· придавать импульс на динамичное развитие;

· ориентировать в нужном направлении и упорядочивать;

· быть жизнеспособным;

· четко сформулированным.

3. Стратегические направления развития, цели и задачи

Под стратегическим направлением развития подразумевается область (сфера), которая является важной для дальнейшего развития АО «Международный аэропорт Атырау», требует улучшения.

Необходимо предоставить аналитическое обоснование выбранных стратегических направлений развития.

В рамках каждого стратегического направления развития необходимо определить цели – некое конечное (ожидаемое) состояние в области (сфере), к достижению которого направлена деятельность Общества.

Цели должны быть сформулированы таким образом, чтобы в будущем можно было оценить степень их достижения. Они должны быть конкретны и измеримы.

В целом, цели должны соответствовать принципу SMART:

· Specific – максимально конкретные формулировки;

· Measurable – измеримость; 

· Attainable – ориентация на результат; 

· Relevant – стратегическое значение; 

· Time-based – соотношение с определенными временными интервалами.

В случае если в деятельности АО «Международный аэропорт Атырау» присутствуют некоммерческие цели, то их также необходимо упомянуть в данном разделе.

Для достижения обозначенных целей необходимо определить конкретные задачи.

Все формулировки должны быть четко и кратко изложены, не следует их излагать таким образом, чтобы допускалось произвольное и неоднозначное толкование.

4. Источники и инструменты финансирования

В разделе необходимо отразить потребности Общества в финансовых ресурсах, необходимых для выполнения намеченных целей и задач,  а также структуру источников финансирования на плановый период.

5. Ожидаемые результаты и мониторинг реализации стратегии. Определение критериев оценки эффективности, ключевых показателей деятельности, закрепленные за целями развития, с целевыми значениями (5-10 показателей).
Требования к изложению и формату текста документа

Текст документа должен быть кратким, четким и не допускать различных толкований. В тексте документа не допускается:

· применять обороты разговорной речи;

· применять для одного и того же понятия различные экономические термины, близкие по смыслу (синонимы);

· совершать орфографические, грамматические и синтаксические ошибки;

· применять произвольные словообразования.

Обязательна нумерация листов документа и наличие содержания, включающее номера и наименования разделов и подразделов с указанием номеров листов.

	Заказчик

АО «Международный аэропорт Атырау»


	Исполнитель

______________________________________________

	Председатель Правления
_____________________Пак Д.Е.

«____»_____________________2010 г.
	________________________________________

________________________________________
 «______»_____________________2010 г.


Приложение №2

к Договору № _______ 

от _____ _____________2010 г.

ФОРМА АКТА ПРИЕМА-СДАЧИ ОКАЗАННЫХ УСЛУГ

АО «Международный аэропорт Атырау», в лице _____________, действующего на основании_______________(далее – «Заказчик»), и __________________________, в лице ____________________, действующего  на основании ____________(далее – Исполнитель»), подписали настоящий Акт приема-сдачи оказанных услуг, подтверждающий, что Исполнитель предоставил услуги в соответствии с Договором №______ от «____» __________2010 года  между Заказчиком и Исполнителем.


Заказчик настоящим подтверждает отсутствие обоснованных претензий к Исполнителю в отношении качества или сроков оказания услуг.


В соответствии с Договором о закупках №__________ от ___ ___________2010 г. между Заказчиком и Исполнителем, Заказчик оплачивает Исполнителю Услуги.

Стоимость оказанных услуг в соответствии с Договором № _____ от «_____» __________2010 года, составляет _________________________________ (________) тенге в т.ч. НДС.
	Заказчик

АО «Международный аэропорт Атырау»


	Исполнитель

______________________________________________

	Председатель Правления
_____________________Пак Д.Е.

«____»_____________________2010 г.
	________________________________________

________________________________________
 «______»_____________________2010 г.


  Приложение №3 к Договору №___________
                            











     от  «___»_________ 2010 года 
Отчетность по казахстанскому содержанию в  услугах
	№ п/п

Договора

(m)
	Стоимость

Договора

(СДj)

KZT
	Суммарная стоимость

товаров в рамках

 договора (СТj)

KZT
	Cуммарная стоимость

договоров субподряда

в рамках договора

(ССДj)

KZT
	Доля фонда оплаты 

труда казахстанских

кадров, выполняющего

j-ый договор (Rj)

%
	№ п/п

Товара

(n)

	Кол-во товаров

Закупленных

поставщиком в целях

исполнения договора 
	Цена товара

KZT
	Стоимость

(CTi)

KZT
	Доля КС согласно

Сертификата

СТ-KZ (Ki)

%
	Сертификат СТ-KZ
	Численность персонала поставщика
	Создание новых рабочих мест

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	Номер
	Дата выдачи
	Резиденты
	Иные
	

	1
	
	
	
	
	1
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2
	
	
	
	
	2
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	m
	
	
	
	
	n
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	И Т О Г О
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	
	
	


Доля казахстанского содержания рассчитывается согласно Единой методики расчета организациями казахстанского содержания,

утвержденной постановлением Правительства №367 от 20.03.09. (с изменениями и дополнениями от 03.09.2009г.), по следующей формуле:
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Доля казахстанского содержания (%):














____________________________ М.П.














Ф.И.О. руководителя, подпись
**КСр/у  = ___________

** указывается итоговая доля казахстанского содержания в договоре в цифровом формате до сотой доли (0,00)





_______________________________________________

Ф.И.О. исполнителя, контактный телефон
КСр/у	Казахстанское содержание (КСр/у) в договоре на поставку работ (услуг),


n	Общее количество товаров, закупленных поставщиком в целях исполнения договора


о закупках как напрямую, так и посредством заключения договоров субподряда;


і	Порядковый номер товара


CТi	Стоимость i-ого товара;


Ki	Доля казахстанского содержания в товаре, указанная в сертификате «CT-KZ»;


	Ki = 0, в случае отсутствия сертификата «CT-KZ»;





m	Общее количество договоров, заключенных в целях поставки работы (услуги),


	включая договор между Заказчиком и подрядчиком, договоры между подрядчиком и субподрядчиками и т.д.


j	Порядковый номер договора;


СДj	Стоимость j-oгo договора;


CTj	Суммарная стоимость товаров, закупленных поставщиком или субподрядчиком в рамках j-ого договора;


CСДj	Суммарная стоимость договоров субподряда, заключенных в рамках исполнения j-oгo договора


Rj	Доля фонда оплаты труда казахстанских кадров в общей численности работников поставщика


	или субподрядчика, выполняющего j-ый договор;


S	Общая стоимость договора о закупке работы (услуги).
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